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RESUMEN LABORAL

Ingeniero Comercial, actualmente cursando Magister en Administración de Empresas y Finanzas, con 9 años de experiencia en áreas comerciales, financieras y contables de retail y bancos. 
Como profesional he desempeñado las labores de Jefe Comercial, Consultor y Analista Comercial y de Proyectos Financieros, con vasta experiencia liderando equipos de trabajo, participando también en la creación de un sistema de plataforma comercial ITF (Ingeniería Tecnológica Financiera) para áreas financieras de Empresas Ripley Corp S.A, y a la par capacitando a distintas áreas de la compañía sobre el manejo de estos sistemas, actualmente desempeño las labores de Jefe Comercial y Consultor en Desarrollo Integral Consultores. Experiencia en integración, análisis funcionales y desarrollo de proyectos tanto en empresas importadoras y exportadoras como también en compañías de inversiones y productos financieros. Responsable, adaptable al cambio, alta capacidad de aprendizaje, habilidad de liderazgo y excelente comunicación.
EXPERIENCIA PROFESIONAL

Julio 2015 – a la Fecha: Desarrollo Integral Consultores – Actividad de la empresa: Consultoría, Capacitación y Desarrollo del capital humano – Cargo: JEFE COMERCIAL – CONSULTOR.
En Desarrollo Integral Consultores desempeño las labores de Jefe Comercial y Consultor, liderando un ambicioso plan de expansión comercial de la compañía consiguiendo importantes negocios y alianzas con nuevos clientes. 
Octubre 2014 – Junio 2015: SERMALUC - Actividad de la empresa: Consultora de Proyectos – Cargo: ANALISTA CONTABLE. (Proyecto Banco Corpbanca Área de Leasing y Factoring)

En Banco Corpbanca área de Operaciones Leasing he desarrollado las labores de análisis y regularización de cuentas contables de clientes Leasing.
Noviembre 2005 – Septiembre 2014: Empresas Ripley Corp S.A. Actividad de la empresa: Retail, Oficina de proyectos ITF, Gerencia de Operaciones - Cargo: ANALISTA COMERCIAL. 
Responsable del equipo de certificación de etapas de proyectos financieros ITF junto a siete personas a mi cargo, cuyo proyecto, llamado Plataforma Comercial ITF, consistió en la renovación total del sistema de gestión financiera de cuentas de clientes Ripley por un sistema más eficiente, más completo y amigable en comparación con el sistema existente hasta el momento. 
Con la aprobación de la Gerencia General y un análisis de beneficios desde el punto de vista comercial a favor, se logra el cierre exitoso de este proyecto de gran envergadura, tras casi cinco años de trabajo, dando paso a la implementación de este sistema en todos los centros de servicios de la compañía a lo largo del país. Por ello, nuestro equipo fue reconocido por Ripley S.A. en el marco de la premiación anual de la Compañía. Además cabe mencionar que a través de mis conocimientos del negocio y las necesidades de los usuarios del sistema, tuve la misión de capacitar, durante todo el año 2013, a las diversas áreas de la compañía a lo largo de chile en sus distintas sucursales y oficinas, enseñando tanto el manejo operativo del sistema financiero ITF como la interpretación y uso de la información extraída.
Marzo 2004 - Octubre 2005: Max Huber Reprotecnica – Actividad de la empresa: Importaciones y Reprotécnica (Impresión de documentos y Ploteo de Planos arquitectónicos)
Gerencia de adquisiciones - Cargo: ENCARGADO DE IMPORTACIONES.

Encargado del área de importaciones de insumos para la compañía y coordinación de abastecimiento de los distintos departamentos de la empresa. Manejo y gestión de la documentación de importación y contacto directo con los agentes de aduana, logrando importantes mejoras en los tiempos de entrega y la logística en general. 
Marzo 2003 – Marzo 2004  Agencia de Aduanas Rogelio Vera - Actividad de la empresa: Exportaciones e Importaciones.
Departamento de Exportaciones e Importaciones - Cargo: ASISTENTE DE COMERCIO EXTERIOR.
Encargado de la documentación y gestiones para las diversas importaciones que la empresa tenía a su cargo y tareas estratégicas de retención y captación de nuevos clientes para la compañía. 
AREAS DE DESEMPEÑO

Proyectos Financieros, Retail, Bancos, Áreas Comerciales, Areas de Leasing y Factoring, Exportación e Importación.

ANTECEDENTES ACADEMICOS

Nivel de Estudios: Profesional de la carrera de Ingeniería Comercial con mención en Economía y Administración.
2015             Postgrado, Magister en Administración de Empresas y Finanzas –

                     Universidad Nacional Andrés Bello.
2012 – 2014 Ingeniería Comercial – Universidad Nacional Andrés Bello.                               

                     .

2000 – 2004 Técnico Superior en Comercio Internacional - Instituto Profesional Esucomex. 

CURSOS Y SEMINARIOS 
2015

  Seminario Franquicia Tributaria, SENCE, Ministerio del Trabajo de Chile.
2013
- Seminario de estrategia empresarial.
- Seminario de Comportamiento Organizacional.
IDIOMAS

Ingles 


Nivel medio. 
DATOS PERSONALES

RUT 


14.155.235-k

Nacionalidad 

Chilena.

Estado Civil

Soltero.

Intereses

Tecnología, Ciencias, Deportes, Actualidad.

Hobby


Montañismo, Escalada Deportiva y Fotografía.
REFERENCIAS

- Sigifredo Formas Urrutia
Jefe departamento Operaciones Leasing y Factoring, Banco Corpbanca.

Fono: (02)-26878157

Correo: sigifredo.formas@corpbanca.cl 

- Rodrigo Bravo Bustos

Product Manager sénior de medios de pagos, Ripley Corp S.A.
Fono: (02)-26941000 anexo 4279 Celular: (09)-97749330

Correo: rbravob@ripley.cl 
Alexis Villagrán Durán – Cel. (09)-92200029 – a.villagranduran@hotmail.com
Página 1

